定制艺术板项目合作框架协议
甲方：河南永威安防股份有限公司

乙方：智信弘毅（北京）贸易有限公司

甲方系专业的防火装饰板生产制造商，乙方系专业的数码定制艺术纸及设计服务商，为了进一步推动“定制艺术板项目”市场的发展，建立市场推广方案及价格体系，本着互利双赢、共同发展的原则的，在自愿、平等协商的基础上，双方达成如下协议，以期共同遵守：

合作模式

甲方负责防火板类产品生产制造及原料采购，乙方负责数码定制艺术纸的采购及设计服务。双方在各自生产能力范围及产品品类内互为独家供应合作。

甲方为乙方免费提供满足数码印刷工作条件的场地及配套，乙方提供数码印刷生产的设备、软硬件、工艺技术、原辅材料、人员等并负责独立运营数码装饰纸的生产。

成本核算及利润分享

双方以生产成本合作，如雅黛珂普通4X8规格数码艺术装饰纸生产成本暂定40元／张。

    如一方有价格更低、质量更好的采购方案时，可以要求另一方更换供应商，如果不更换可以该方案价格计算成本，损失由另一方承担。

    当工艺技术定型，生产完全稳定，且月度产销量稳定达到3万张或9万平方米时，双方共同对成本进行重新核定及约定。

双方在扣除以上成本之后，平均分配销售毛利润，双方各自承担各自的销售费用。

三、合作期限
双方合作期限为10年，从2017年  月   日始至2027年  月  日止。

产品价格体系

在充分考虑各规格、配置产品生产成本的基础上，双方共同制定销售价格体系：通用产品（可备货）、定制产品（需设计、不需设计）的零售价及分级经销价。

推广销售方式

   双方各自自己的市场中推广，但应该遵守协议第四条的价格规定。

    六、运营流程
   （一）订单流程

    订单－设计评审－打样－确认－批量生产

    对接人员

    各环节订单确认

   （二）生产流程

    生产周期：打样周期、生产周期

    质量管理及责任区分

   （三）物流流程

   （四）财务流程

     由与客户签订销售合同的一方，收取客户的客货款，并提供相应的发票（发票费用算作成本）。

   （五）利润结算

在合作期间的每个月的第   日前，双方核算销售收入，扣除成本后，将毛利润平均分配，并根据收支情况进行结算，应付款方应在次月的   日前将结算款支付另一方。 

违约责任

（一）双方应该诚信、高效的原则进行结算，如果一方未按照合同约定日期足额结算的，每逾期一日按照应付款项的1%向另一方支付违约金；

（二）如果一方提供虚假资料，抬高成本，则按照抬高成本的差额，双倍支付另一方赔偿金。

八、联系方式

 （一）甲方通讯电话为：             、电子邮件为：            、通讯地址为：            ；

 （二）乙方通讯电话为：             、电子邮件为：            、通讯地址为：            ；

甲乙双方均保证通过以上各自的三种通讯方式都能联系到自己，一方通过以上三种通讯方式中的任一种方式发出的信息或邮件或快递均视为乙方已经收到。以上通讯方式如果有变更，并更方应以书面形式告知另一方。

九、争议的处理
如双方出现争议，应友好协商，协商不成的，可以向人民法院起诉，违约方或败诉方承担另一方因纠纷而产生的诉讼费、律师费、交通费等。

其他

本协议未尽事宜，双方可以另行协商约定；

本协议一式两份，双方各执一份，具有同等法律效力；

本协议从双方签字之日起生效。

甲方（签章）              乙方（签章）：

法定代表人：              法定代表人：

日期：                    日期：

